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TRAUMBADER: Warum ist Naturstein zurzeit

so beliebt?

PHILIPP VAN NOPPEN: Wie alle Naturmaterialien
tibt Naturstein kulturiibergreifend eine Faszination
auf die Menschen aus. Diese basiert auf der nattir-
lichen, dem Material innewohnenden Authenzitét.
Noch bevor die ersten Hiitten aus Holz oder Lehm
errichtet wurden, suchten unsere Vorfahren Schutz
in Felshéhlen. Die Schlussfolgerung daraus, ndm-
lich dass Fels und Stein Sicherheit bieten, ist den
modernen Menschen im Unterbewusstsein geblie-
ben. Naturstein stellt eine Symbiose aus den Urbe-
diirfnissen nach Schutz und Schmuck dar, indem
sich praktische Notwendigkeit und symbolische
Uberhdhung, niitzlicher und schéner Zweck zu ei-
ner Einheit verbinden. Das Wissen, mit Naturstein
ein von der Natur geschaffenes Unikat zu erleben,
welches dem Fels mit viel Aufwand entrissen
wurde, steigert den ideellen Wert des Materials.
JOHANNES VAN NOPPEN: Naturstein war in
allen Epochen beliebt, jedoch durch den Preis,
begriindet durch aufwendige Abbaumethoden
und umstandliche Transporte, nur fir wenige
Leute finanzierbar. Die Menge von verarbeitetem
Naturwerkstein ist in den letzten Jahren nochmals
durch die Marktsituation gestiegen. In samtlichen
Bau- und Heimwerkermarkten findet man heute
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Sie sind erfahrene Fachleute. wenn es um lNaturstein geht.

die Redaktion befragte Vater und Sohn der Familie van Noppen.

Natursteinmaterial, fast ausschlieBlich aus asiati-
scher Produktion zu absoluten Tiefstpreisen. Hier
steht die Quantitat vor der Qualitat, mit all den
implizierten Risiken, die solches Material aufweist.

TRAUMBADER: In welcher Form wird Naturstein
bevorzugt im Bad verbaut?

PHILIPP VAN NOPPEN: Die gangigste Art ist der
Zuschnitt zu Plattenmaterial, oft schon in standar-
disiertem Format. Exklusiver ist der Zuschnitt von
Rohtafeln, sogenannten UnmaBtafeln auf objekt-
spezifische Abmessungen. Planer und Verleger
kénnen so optimal den Fugenverlauf an rdumliche
Gegebenheiten anpassen. Durch heutige Ferti-
gungstechniken werden aber auch massive Werk-
stiicke aus Naturstein immer populdrer. Die Arbeit
mit massiven Werkstiicken, welche sich in Badern
speziell fiir Waschbecken und Badewanne eignen,
ist die urspriinglichste Umgangsform mit Stein.

TRAUMBADER: Wie findet ein Kunde heraus,
welcher Naturstein fiir ihn der richtige ist?

PHILIPP VAN NOPPEN: Es gibt ein nahezu uniiber-
sehbares Angebot von Natursteinen. Selbst Ver-
arbeiter kénnen keinen allumfénglichen Uberblick
tiber die angebotenen Materialien behalten. Dies
liegt zum einen an der schieren Vielfalt der Steine



aus allen Erdteilen, welche heute den weltweiten
Markt mit Masse Gberschwemmen. Fachleute wie
Meisterbetriebe aus dem Steinmetzhandwerk sind
unverzichtbare Ansprechpartner, um langlebige
und schéne Arbeiten umsetzen zu kénnen. Die
nahezu unerschépfliche Farbenvielfalt und ver-
schiedene Eigenschaften der Steinarten bedingen
eine Beachtung der gestalterischen Absichten und
der technischen Eigenschaften zur gleichen Zeit.
Zur empfundenen Warme oder Kiihle, aber auch
zur taktilen und rdumlichen Qualitit in einem
Raum tragen entscheidend die Baumaterialien bei.
Naturstein ist dabei nicht nur Dekor und optische
Hohung eines Bereiches, sondern auch funktionale
Oberflache. Zudem ist er ein Naturmaterial, das
entgegen synthetischen Materialien in der Lage ist,
wiirdevoll zu altern. Die Patina steigert dabei noch
die Anmut des Steins.

JOHANNES VAN NOPPEN: Der Endkunde geht
meist von einer Farbgebung aus, die seinen

Vorstellungen entspricht. Dies ist der erste Punkt
den der Verarbeiter als Kriterium, bei den dann
anschlieBenden Vorschldgen mit einbringt und

zu beriicksichtigen hat. Gesteinsart und Eignung
muss der Gestalter oder Verarbeiter in Bezug zum
Einsatzzweck und -ort auswéhlen

und dem Kunden nahebringen.

TRAUMBADER: Gibt es noch
weitere Aspekte?

JOHANNES VAN NOPPEN: Durch
die Vielzahl an Produkten, speziell
im bauchemischen Bereich, ist es
unerldsslich, mit Experten zusam-
menzuarbeiten. Es ist nicht méglich, mit »Alles-
aus-einer-Hand-Firmen« ein optimales Ergebnis zu
erzielen. Dies sollte aber nicht bedeuten, dass der
Kunde mehr Geld ausgeben muss. Qualitatsvolle
Arbeit hat ihren Preis, steigert jedoch auch den
Wert der Leistung und somit der Immobilie.
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